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19.12.2016
je datum, kdy bylo dodáno 
první letadlo SF50 výrobce 
Cirrus svému zákazníkovi. 
Jedná se o první certifikovaný 
jednomotorový proudový 
privátní letoun.

17 to je počet „Pre-Owned“ privát-
ních letadel prodaných do Lu-
cemburska v roku 2016 – je to o 
10 více než v roce 2015.

9%

je podíl evropských kupujících 
na trhu s „Pre-Owned“ privát-
ními letadly za rok 2016.

O 330% se zvýšil prodej 
„Pre-Owned“ letadel G450, 
amerického výrobce Gulf-
stream, proti roku 2015.

330%2 hr 53 min
Délka prvního letu nového 
Gufstream G600.

O 5% celosvětově poklesl trh 
z „Pre-Owned“ letadly.

5%



Děláme rok 2017 úspěšným
S odcházejícím rokem 2016 je moudré se 
z něho poučit a vše užitečné si vzít to do toho 
nového, aby byl o trochu jednodušší. Rok 2016 
byl rokem, kdy se trh s „Pre-Owned“ privátními 
letadly rapidně hýbal. Jak ve smyslu vysoké ak-
tivity, tak ve smyslu klesajících zůstatkových 
hodnot privátních letadel. Co je třeba si z toho 
odnést jako ponaučení? Především záleží, jest-
li privátní letadlo kupujete nebo jej naopak 
prodáváte.
Pro Ty, kteří privátní letadlo prodáváte, mějte 
na zřeteli, že s neustále se zvyšujícím počtem 
privátních letadle přicházejících na „Pre-Owned“ 
trh, je prodejní cena tlačená pořád dolů. Kupu-
jící se primárně zaměřují na nejlevnější letad-
lo, které pro ně v daný moment reprezentuje 
nejlepší „deal“. Je překvapující, jak detailně jsou 
kupující o trhu s „Pre-Owned“ privátními letadly 
informováni. Myslíme si, že tento trend se v roku 
2017 nezmění. Naší úlohou je stát po vašem 
boku a objektivně zhodnotit stav vašeho privát-
ního letadla, ve vztahu ke konkurenci na trhu 
tak, aby Vaše privátní letadlo bylo vždy nabízeno 
za podmínek, pro tento, tak dynamický trh ak-
ceptovatelných.   
Pro Ty, kteří privátní letadlo kupujete, neza-
pomínejte na to, že i když prodejní ceny privát-
ních letadel mají vesměs klesající tendenci, 
pořád je na trhu spousta jiných kupujících, kteří 
se rozhoduji rychle a též hledají ten nejlepší 
„deal“. Naše rada zní, když se po důkladném 

„Due-Delligence“ rozhodnete předložit nabídku 
na koupi, pokračujte v transakci a nenechte Vaši 
pozornost sklouznout k jinému výrobnímu číslu 
jen proto, že je možná na první pohled nabízeno 
za nižší cenu. Když totiž veškerou sílu a pozor-
nost přesunete k tomuto jinému letadlu a ab-
solvujete nevyhnutné „Due-Delligence“ patrně 
zjistíte, že zdánlivě nižší kupní cena je jenom 
kompenzací vyššího stupně údržby, který Vás 
jako novopečeného vlastníka bude záhy čekat. 
Naše úloha je stát po Vašem boku a vždy Vám 
pomoci objektivně zhodnotit všechny relevant-
ní nabídky na trhu.
Trh s „Pre-Owned“ letadly byl v roku 2016 ry-
chlý a dynamický. Tento rok nebude nikterak 
vybočovat z nastoupeného trendu. To jen potvr-
zuje, že správná rada ve správný čas je klíčem k 
orientaci na trhu. Proto mít po svém boku kvali-
fikovaného operátora, právního zástupce a bro-
kera je klíčem k úspěšným transakcím.
Za celý náš tým v Colibri Aircraft Vám přejeme 
prosperující rok 2017.

Oliver Stone, 
Výkonný ředitel 



Evropa v roku 2016
181  „Pre-Owned“ privátních letadel našlo svůj nový 

domov v Evropě

je to o 10 více než číslo 171 z roku 2015

 171 „Pre-Owned“ privátních letadel bylo prodáno 
jejich evropskými vlastníky   

je to o 38 méně, než číslo 209 z roku 2015

Zeme Prosinec 2015 Prosinec 2016

Německo 380 408

Ostrov Man 365 335

Velká Británie 220 232

Rakousko 213 206

Francouzko 144 189

Malta 116 146

Švýcarsko 106 101

Itálie 88 93

Španělsko 82 88

Nejvetší populace privátních letadel – 
podle jejich registrace 

ˇ

ˇ



Která letadla se prodávala nejlíp na 
„Pre-Owned“ trhu v roce 2016

Celosvětově 

v Evropě 

Cessna Citation Mustang

Cessna Citation Jet 

Cessna Citation CJ3

Cessna Citation Bravo

Hawker 800XP

Gulfstream G200

Gulfstream G450

53

51

51

46

45

43

48

Cessna Citation Mustang

Cessna Citation Jet 

Cessna Citation CJ2+

Cessna Citation CJ2

Bombadier Global XRS

Cessna Citation CJ3

Bomb. Challenger 605

13

9

7

6

6

6

7



Více informací na www.colibriaircraft.com

2004 Bombardier Challenger 300
Serial Number 20015 

Engines & APU enrolled on MSP 
48 Month Inspection Completed in August 2016

Reduced Asking Price: $7,150,000 USD

1994 Cessna Citation VI
Serial Number 650-0240 

Engines on MSP Gold 
Seating for 7 Passengers

Reduced Asking Price: $1,250,000 USD

2008 Gulfstream G450
Serial Number 4137  

Engines on Corporate Care 
WIFI and NextGen Avionics Installed 

Asking Price: $12,995,000 USD

2014 Embraer Legacy 500
Serial Number 55000010 
Engines & APU on MSP 

WIFI, ADS-B Out, CPDLC and Synthetic Vision

Contact us for Pricing Details

LETADLA NA PRODEJ 



Více informací na www.colibriaircraft.com

2008 Cessna Citation Mustang
Serial Number 510-0072 

Engines on Power Advantage Plus 
Airframe on ProParts & ProTech

Asking Price: $1,595,000 USD

2015 Embraer Phenom 300
Serial Number 50500307 

Airframe on Embraer Executive Care Standard 
Jeppessen Chartview & Synthetic Vision 

Contact us for Pricing Details

1993 Hawker 800A
Serial Number 258246  
Engines on MSP Gold 

Seating for 8 plus belted lavatory 

Asking Price: $1,095,000 USD

2007 Embraer Legacy 600
Serial Number 14501008 

Engines on 100% JSSI 
96 Month Inspection completed January 2016

Asking Price: $5,450,000 USD

LETADLA NA PRODEJ 



více informací na www.colibriaircraft.com
enquiries@colibriaircraft.com

+44 (0) 203 551 8007

2016 Cessna Citation XLS+
Serial Number 560-6202 

Only 151 hours 
Engines on Power Advantage Plus 

Asking Price: $8,995,000 USD

Embraer Legacy 650

Cessna Citation CJ2+

WANTED

WANTED

LETADLA NA PRODEJ 
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