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39%
Abnahme von gebrauchten 
G550’s im Markt während 
der letzten 12 Monate

mehr Innenraumlänge in 
der Kabine der Falcon 8X im 
Vergleich zur Falcon 7x.
Gesamtlänge: 13 m

110 cm
Flugzeugzulassungen 
auf der Isle of Man seit 
Einführung des dortigen 
Registers in 2007.

1,000

10 Jahre zwischen der 8C Inspektion 
bei der Bombardier Global Serie -
Das längste Wartungsintervall in 
dieser Klasse.

108% Zusätzliche Tage auf dem Markt (days 
on market) für Citation Mustangs 
ohne Triebwerk Wartungsprogramm 
im Vergleich zu solchem mit Engine 
Programm.

größere Fenster in der Gulfstream 
G650 im Vergleich zur G550

16%



Starker Start ins Neue Jahr!
In den ersten 4 Monaten des Jahres 2018 ist die 
Nachfrage nach Business Jets in Vergleich zum 
Vorjahreszeitraum deutlich angestiegen. Der 
Umschwung der Markteinschätzungen und -ak-
tivitäten war beeindruckend und hat uns bei Co-
libri Aircraft angenehm überrascht. Bei einigen 
Flugzeugtypen kam es zu starken Angebotsrück-
gängen während die Käufernachfrage sich mehr 
und mehr auf die qualitativ hochwertigen Flug-
zeuge im Markt konzentrieren. Dieser Nachfrage
anstieg hat seinen Ursprung in den USA und 
der Schwerpunkt unseres aktuellen Angebotes 
kommt konsequenterweise aus Nordamerika. 
Die Änderungen in der US-amerikanischen 
Steuergesetzgebung im Dezember 2017 waren 
die Hauptursache für diese zusätzliche Nach-
frage. In den USA ist es nun möglich, gebrauchte 
Flugzeuge, welche für Geschäftszwecke genutzt 
werden im ersten Jahr nach Erwerb zu 100% von 
der Steuer ab zu setzen. Da die maximale Absch-
reibung zuvor lediglich 20% betrug, bedeutet 
dies eine enorme Änderung. 

Dieser Zuwachs ist natürlich ein willkommenes 
Ereignis. Bis jetzt hat dies aber noch nicht zu 
Preissteigerungen von gebrauchten Flugzeugen 
geführt. Die Wertminderung ist sicherlich zurück 
gegangen, aber die Preise tendieren immer noch 
zum Sinken. Flugzeuge mit Beeinträchtigungen, 
wie z.B. deutlich höhere Flugstunden (TTAF) als 

der Durchschnitt, anstehenden teuren Wartun-
gen sowie Nachrüstungen oder fragwürdiger 
Herkunft sind immer noch schwer am Markt ab-
zusetzen und erfordern erhöhten Aufwand sowie 
Preisnachlässe um sie zu verkaufen. Für qualita-
tiv hochwertige Flugzeuge gibt es ohne Zweifel 
eine starke Nachfrage. Bei davon abweichendem 
Angebot ist die Situation jedoch deutlich ungün-
stiger.

Wir schauen mit Freude auf die Entwicklung der 
nächsten Monate und sind gespannt ob sich 
der positive Trend auch bis zum Jahresende hin 
fortsetzt. Ohne Zweifel hat sich der Markt ge-
dreht und wir hoffen, dass dadurch die Preise 
sich stabilisieren und das Käufervertrauen zu 
nimmt. Rufen Sie uns an um den Einfluss dieser 
Entwicklung auf Ihre konkrete Situation, auf das 
konkrete Flugzeug, das Sie bereits besitzen oder 
ggf. Kaufen möchten mit uns zu besprechen. Es 
ist eine ausgezeichnete Zeit um am Markt für 
Geschäftsflugzeuge engagiert zu sein, sei es als 
Käufer oder Verkäufer.

Allzeit eine sichere Reise.

Oliver Stone, 
Managing Director
oliver@colibriaircraft.com
www.colibriaircraft.com

mailto:oliver%40colibriaircraft.com
http://www.colibriaircraft.com


Angebot an EU Business Jets nimmt ab.
In den vergangenen 4 Monate nahm der Bes-
tand einiger Modelle von zum Verkauf stehenden 
Flugzeuge deutlich ab. Dies betrifft im Beson-
deren EASA zugelassene bzw. EASA konforme 
Flugzeuge.

Wie sollten sie als Käufer in der EU mit dieser Situ-
ation umgehen?

Für Flugzeuge ohne aktuelle EU Zulassung ist es 
nicht ausgeschlossen durch Anpassungen die 
Zulassung zu ermöglichen. In der Luftfahrt gilt 
generell, dass mit ausreichend finanziellen Mit-
teln und Zeit vieles, fast alles möglich ist. Um aber 
Investitionen und Zeitaufwand zu minimieren 
gilt es ein paar Dinge beim Kauf nicht EU zugelas-
sener Flugzeuge besonders zu beachten.

1) Befindet sich das ins Auge gefasste Flugzeug in 
einer Gewichtsklasse, für die bestimmte Avionik 
für die EU Zulassung Voraussetzung ist?

Elemente wie Flugdatenschreiber and TCAS II 
sind notwendig für Flugzeuge über einer bestim-
mten Gewichtsschwelle. Wenn Sie sich im Markt 
für Light Jets unter dieser Gewichtsschwelle be-

finden, brauchen Sie diese Avionik Anpassungen 
nicht durchführen zu lassen. Im Ergebnis ist Ihre 
Auswahl größer. Für Flugzeuge über der Gewich-
tsschwelle sind die genannten Avionik Nachrüs-
tungen erforderlich und Sie sollten vorrangig sol-
che Flugzeuge in Betracht ziehen, bei denen die 
notwendige Ausrüstung bereits installiert ist. Ihr 
Flugzeugbroker berät Sie gerne bei der Klärung 
dieser Fragen.

2) Schauen Sie jegliche Modifizierung des in Frage 
kommenden Flugzeuges genau an. Modifika-
tionen, die von einer Luftfahrtbehörde anerkannt 
werden, müssen deshalb nicht automischt von 
allen anderen ebenfalls akzeptiert werden. Bitten 
Sie Ihren Broker oder Berater vorab zu klären, ob 
durchgeführte Modifikationen von Ihrer lokalen 
Behörde anerkannt werden.

3) Wenn Sie ein Flugzeug finden, welches die 
Kriterien erfüllt, handeln Sie schnell. Da die Trans
aktionen zunehmen, werden Flugzeuge immer 
schneller verkauft. In einem Markt mit begrenz-
tem Angebot welches Ihre Anforderungen erfüllt, 
sollten Sie schnell handeln falls Sie ein passendes 



Flugzeug finden.

4) Planen Sie im Voraus. Gute Planung ist ein Schlüs-
selkriterium für diesen Prozess. Beim Kauf von nicht 
EU zugelassenen Flugzeugen sind Überraschungen 
in letzter Minute beim Import kosten- und zeitauf-
wändig.  Mit einer sorgfältigen Planung können sol-
che Hindernisse frühzeitig adressiert und effizient 
gelöst werden. Insbesondere versetzt Sie eine sorg-
fältige Vorbereitung in die Lage schnell zu handeln 
wenn Ihnen ein passendes Flugzeug angeboten 
wird.

Da wir auf den Märkten weiterhin ein Rückgang 
beim Angebot beobachten können, sind die 
genannten Schritte möglicherweise notwendig um 
ein passendes Flugzeug für einen Import in die EU 
zu finden. Während die Aktivitäten auf den globalen 
Märkten für Gebrauchtflugzeuge zunehmen, wird 
es mehr und mehr notwendig sich auch auf ent-
fernten Märkten umzusehen und ggf. ein Flugzeug 
in die EU zu importieren. Der Kauf eines nicht EASA 
konformen Flugzeugs ist definitiv möglich, erfordert 
aber eine umfassendere Suche durch Sie und Ihren 
Flugzeugbroker.

Welche Auswirkungen hat diese neue Marktdy-
namik auf Sie als Verkäufer eines EASA zugelassenen 
oder konformen Flugzeuges?

Die Auswirkungen auf einen Verkäufer sind weniger 
gravierend. Einfach wegen des großen Unterschieds 
in den jeweiligen Marktvolumina ist es auch für ein 
EASA konformes oder EASA zugelassenes Flugzeug 
wahrscheinlich wieder in den amerikanischen Markt 
verkauft zu werden.

Nichtsdestoweniger ist die Möglichkeit ohne große 
Probleme in eine andere EASA Jurisdiktion expor-
tieren zu können, ein bedeutender Vorteil für die 
Käufer die dies benötigen. Sie sollten also diese Fea-
tures in Ihren Marketing Unterlagen hervorheben.

Wenn Sie Ihre Verkaufs- oder Kaufabsichten mit 
Ihrem Broker besprechen, kann dieser Sie beraten 
und durch die Einzelheiten der Zulassung führen 
sowie Sie vor den Fallstricken, die problematisch 
und kostenintensiv werden könnten warnen. Nut-
zen sie dessen Erfahrung zu Ihrem Vorteil um die 
Transaktion entsprechend Ihren Anforderungen 
und Wünschen optimal durchzuführen.

Angebot an EU Busisness Jets nimmt ab. 



Diese Jets begeistern uns!

Die Citation Excel Serie bietet eine ausgezeichnete 
Kombination von Kabinengröße, Gepäckraum und 
Flugleistung. Diese Modelle eignen sich genial für die 
meisten Flugstrecken und Start – und Landebahnen 
in Europa. Die Kabine bietet Platz für bis zu 9 Passa-
giere (inkl. Sitz im Waschraum). Die VIP Sitze bieten 
angenehme Beinfreiheit, und Kopffreiheit während 
des Sitzens.  Die Kabine bietet einen geräumigen In-
nenraum der auch ängstlichen Fliegern viel Komfort 
bietet. Diese Flugzeuge bieten ein ausgezeichnetes 
Preis-Leistungsverhältnis und zeichnen sich durch 
niedrige Betriebskosten für 
Jets in Ihrer Klasse aus.

Cessna Citation Excel, XLS, XLS+ 

Oliver Stone
Managing Director

oliver@colibriaircraft.com
+44 203 551 8007

Mit seiner jahrzehntelangen Erfahrung, hat unser Colibri Sales Team Transaktionen und Beratungspro-
jekte  für Flugzeugtypen aller Größen und Reichweiten abgewickelt. Mit der Zeit lernt man bestimmte 
Eigenschaften von Flugzeugen besonders zu schätzen. Durch die Zusammenarbeit mit einer Vielzahl 
von Eignern, Betreibern und Nutzern erfahren wir sehr viel über spezielle Merkmale die von Kundenseite 
besonders geschätzt werden und als nützlich und angenehm empfunden werden. Dabei geht es nicht 
nur um das schöne Aussehen, obwohl das auch ein nicht zu vernachlässigender Faktor ist. Im Folgenden 
teilen 3 Mitglieder unseres Verkaufsteams ihr jeweils bevorzugten Jets und die Merkmale die diese be-
sonders auszeichnen.

mailto:oliver%40colibriaircraft.com


Die Embraer Legacy 600 ist ein Großraum-Jet mit 
dem Preisetikett eines Premium Jet mittlerer Größe. 
Er bietet eine geräumige Kabine mit 3 Zonen für 
bis zu 14 Passagiere mit 2 Toilettenräumen bei den 
meisten Varianten und ein einmaliges Gepäckabteil, 
welches sich so bei keinem anderen Flugzeugtyp 
gleich welcher Größe wiederfindet. Embraer hat die 
Legacy 650 weniger als 10 Jahre nach dem Start der 
Legacy 600 mit einer größeren Reichweite und ein-
er verbesserten Avionik eingeführt. Die Reichweite 
und Kabinengröße der 600/650 bieten eine fantast-
ische Kombination für längere Reisen von und nach 
Europa. 

Embraer Legacy 600/650

Marian Jancarik
Sales Director Central & 

Eastern Europe
marian@colibriaircraft.com

+421 903 425 746

Die Phenom 300 ist ein sehr beliebtes Flugzeug, und 
es existiert eine große Nachfrage nach gebrauch
ten Modellen. Sie war nun seit ein paar Jahren der 
Top-Seller unter den Neuverkäufen im Light-Jet 
Segment. Sie bietet eine geräumige und komfort-
able Kabine und Ihre relative große Tür macht das 
Ein- und Aussteigen sehr angenehm. Die großartige 
Reichweite von 1900 Nautischen Meilen (ca. 3500 
km) ermöglicht das Erreichen praktisch aller Ziele 
in Europa von Deutschland aus. Die Phenom 300 ist 
ein wunderschönes, wirtschaftliches und preissta-

biles Flugzeug, sowohl für 
die Vercharterung als auch 
zum selber Fliegen.

Embraer Phenom 300

Markus Schmitzer
Sales Director Germany

markus@colibriaircraft.com
+49 1511 1584662

Diese Jets beeindrucken uns besonders cont.
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Erstes Quartal 2018 - Transaktionen Gebrauchte Jets

Weltweit
Bombardier Challenger 604 16

Cessna Citation II 15
Hawker 800XP 12

Bombardier Challenger 300 12
Cessna Citation IVSP 12

Cessna Citation Mustang 12

Europa
Dassault Falcon 7X 5

Dassault Falcon 900B 2
Dassault Falcon 2000LX 2

Embraer Legacy 600 2
Cessna Citation XLS+ 2

Cessna Citation III 2

MEISTVERKAUFTE MODELLE

Weltweit
USA 322

Mexico 21
Brazil 14

Canada 11
Venezuela 8
Germany 8

Europa
Germany 8

United Kingdom 5
Malta 4

Austria 3

France 3

TOP KÄUFERSTANDORTE

Im ersten Quartal war Amerika, insbesondere die USA, weiterhin der Markt welche die Nachfrage domi-
nierte.

Die USA hatten doppelt so viele Käufer wie der Rest der Welt zusammen. 

Die etablierten Märkte Mexiko, Brasilien und Kanada behaupteten ebenso ihre Plätze an der Spitze der 
Käuferstandorte.

Diese Länder haben alle eine langjährige und erfahrene Privatjet-Industrie und sind geübt im Umgang 
mit Gebrauchtflugzeugen - ein wichtiger Faktor, der die Nachfrage über alle Marktsegmente hinweg 
bestimmt, und damit den Handel in Gang hält.

Bei bestimmten Flugzeugtypen war das erste Quartal 2018 von einer starken Wertsteigerung geprägt. 
Flugzeuge mit speziellen Fähigkeiten und solche die einen starken Preisverfall zu verzeichnen hatten 
waren die Bestseller. 

Mit der aktuellen Nachfragsteigerung erwies sich Attraktivität der leistungsstarken und preisgünstigen 
Flugzeuge als eine starke Kombination.

Es wird interessant sein zu sehen, ob sich dieser Trend im kommenden Quartal fortsetzt, oder ob sich der 
Fokus hin zu anderen Modellen im Markt verschiebt.



Wenn Sie sich entschieden haben, einen Privatjet 
zu kaufen, kann die schiere Anzahl der Optionen 
überwältigend sein. Es gilt, sich über die wichti-
gen Faktoren klar zu werden - Reichweite, Kabi-
nengröße, Zweck und Budget. Aber sobald Sie 
Ihre Suche aus der großen Liste aller Flugzeug-
typen eingegrenzt haben, gibt es immer noch 
6 bis 10 verschiedene Optionen innerhalb jeder 
Klassifizierung, egal ob es sich dabei um leichte 
Jets, mittelgroße oder Ultralangstreckenflieger 
handelt. 

Unser bester Rat, den wir einem Käufer geben 
können, ist so viele Optionen wie möglich zu 
chartern. Wenn Sie sich für die Citation XLS, Lear 
45XR und die Falcon 2000 interessieren, chartern 
Sie alle. Es ist das kosteneffektivste Vorgehen, für 
die Suche nach einem Privatjet. Den falschen Jet 
zu kaufen (d.h. einen kaufen, und dann fest zu 
stellen, dass er nicht die optimale Wahl war) kann 
sehr teuer sein.

Das Fliegen in einem Privatjet ist wirklich der 
einzige Weg, um heraus zu finden wie das Flug-
zeug im Einsatz funktioniert.

Während Ihres Charterfluges: 

•	 Gehen Sie für ein paar Stunden in die Höhe 
und sehen Sie, wie sich das Flugzeug anfühlt 
und wie sich die Lautstärke in der Kabine ver-
hält.

•	 Nehmen Sie andere Passagiere mit an Bord, 
um ein Gefühl dafür zu bekommen, wie Sie 
sich darin bewegen können oder wie voll es 
sich mit einer bestimmten Anzahl von Per-
sonen und Gepäck an in der Kabine anfühlt. 

•	 Benutzen Sie die Bordküche und sehen Sie, 
ob Ihnen der Raum und die Annehmlichkeit-
en, die sie bietet, gefallen.

•	 Probieren Sie, bestimmte Funktionen wie die 
Toilette, die Fenster und die Liegefläche, falls 
vorhanden, aus.

•	 Überprüfen Sie die Lautstärke in der Kabine 
während Start und Landung.

Das sind alles wichtige Elemente, die für den Be-
sitzer eines Privatjets wichtig sind und seine Zu-
friedenheit bei der Benutzung des Flugzeuges 
wesentlich beeinflussen.

Chartern Sie diese Flugzeuge auf Ihren Flügen, 
die Sie normalerweise durchführen. Benutzen 
Sie das Flugzeug wie Ihr eigenes und Sie werden 
Ihre Liste schnell auf einen Jet eingrenzen, der Sie 
wirklich zufrieden stellen wird.

Kontaktieren Sie uns für weitere wir entwickeln 
gerne eine Flugzeugsuche die sich an Ihren indi-
viduellen Bedürfnissen orientiert.

Das Beste, was Sie vor dem Kauf 
eines Flugzeugs tun können



More information at www.colibriaircraft.com
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2008 Gulfstream G150 
Serial Number 242 

Engines and APU on MSP Gold 
Seating for 6 Passengers

Interior in Great Condition

Reduced Asking Pricing: $4,465,000 USD

2008 Cessna Citation CJ2+
Serial Number 525A-0415 

Engines on TAP Blue 
ID10 completed Nov 2018

Seating for 6 Passengers plus Belted Lavatory

Asking Price: $3,150,000 USD

AIRCRAFT FOR SALE

2007 Beechcraft Premier 1A
Serial Number RB-181 

Engines on TAP Advantage Blue  
Seating for 6 Passengers

TCAS 7.1 Installed

Contact us for Pricing Details

2015 Gulfstream G650ER
Serial Number 6156 

Engines on Corporate Care & APU on MSP 
WIFI and ADS-B Out Installed

Brokered in alliance with OgaraJets

Contact us for Pricing Details

http://www.colibriaircraft.com
mailto:enquiries@colibriaircraft.com


AIRCRAFT FOR SALE

More information at www.colibriaircraft.com
+44 (0) 203 551 8007 

enquiries@colibriaircraft.com

2009 Gulfstream G200
Serial Number 230 

Engines on ESP Gold & APU on MSP Program 
WIFI Installed

Brokered in alliance with OgaraJets

Contact us for pricing details

Acquisitions
Aircraft Wanted

Embraer Legacy 600 - with EU OPS
Cessna Citation XLS - with EU OPS, 2005-2008 model

http://www.colibriaircraft.com
mailto:enquiries%40colibriaircraft.com


London ∙ Bratislava ∙ Isle of Man
+44 (0) 203 551 8007

www.colibriaircraft.com
enquiries@colibriaircraft.com

London • Bratislava • Frankfurt • Isle of Man
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