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let uběhlo od doby, 
kdy FAA certifikova-
la Gulfstream G550.15

25. března 2019 byl zákazníkovi 
dodán pětistý Embraer Phe-
nom 300.

500th

3 h 54 min

trval let Global 7500 z Los An-
geles do New Yorku, který se 
uskutečnil v březnu 2019.

0 54 %
klesla nabídka olétaných 
Cessna Citation XLS od 
roku 2017.

pasažérů v soukromém letadle je 
maximum pro provoz v obchodní 
letecké dopravě (AOC).
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údržbových center získalo 
Dassault v roce 2019 akvizicí 
TAG Aviation a ExecuJet.



Souboj regulačních orgánů
USA je zdaleka největším trhem soukromých letadel na 
světě. Ze všech letadel v provozu je zhruba 66% registro-
vaných v USA. O čem se tak často nemluví je to, jak tato 
většina USA ovlivňuje majitele a kupující v jiných částech 
světa, a to zejména v Evropě.

Hned ze začátku zjistíte, že počet letadel, vhodných pro ku-
pujícího v EU, se významně zmenšuje v důsledku nekom-
patibilních certifikací ze strany FAA a EASA. USA a Evropa 
mají své vlastní úřady (FAA a EASA), a přestože jejich role 
jsou velmi podobné, vytváří rozdíly, které mají následky na 
evropském trhu.

EASA například nepřijme mnoho modifikací schválených 
FAA. Pokud jste tedy evropský kupující a chcete letadlo, 
které má USA úpravy, pravděpodobně ho nebudete moci 
zaregistrovat v zemích spadající pod EASA bez časově 
náročné a často nákladné certifikace EASA pro tyto úpravy. 
Například mnoho letadel Bombardier, které byly původně 
postaveny pro kupující v USA, má interiéry instalované v 
souladu s pravidly FAA, nikoli však EASA. Evropští kupující 
musí být opatrní a zjistit si, že letadlo, které kupují, má i 
interiér certifikován podle evropských norem. U mid-size 
letadel vyžaduje EASA instalaci zapisovače letových údajů, 
zatímco FAA ne. Dodatečná montáž je nákladná a časově 
náročná a většina letadel vyrobených v USA nemá tuto 
jednotku instalovanou od počátku. Tento nedostatek  tak 
značně snižuje nabídku pro evropské kupující.

Dalším faktem je, že na některých trzích je nutná cenová 
kompenzace letadel mimo USA, která má přimět kupu-
jícího z USA aby o takovém letadle uvažoval. Je to běžné na 
trzích modelů, kde je většina kupujících z USA a v USA exis-
tuje velká nabídka těchto letadel, typicky v segmentu light 
a mid-size jetů. Kupující v USA často vyžadují slevu, aby 

vykompenzovali dodatečný čas a úsilí potřebné k dovozu 
letadla do USA. 

Některé trhy jsou naopak dostatečně mezinárodní, kde trh 
USA nemá až takový vliv, jako například trh Global XRS a 
6000. Pro mnoho modelů však velikost USA trhu má trvalý 
vliv na letadla, a proto i na jejich budoucí kupující a vlast-
níky.

Pro evropského kupujícího je klíčem k úspěšnému vyhledání 
letadla a transakci flexibilita. Zejména pokud jste na trhu s 
velmi omezenou nabídkou letadel kompatibilní s EASA. To 
znamená i uvažovat o více typů letadel, být ochoten počkat 
na správné letadlo nebo zaplatit o něco více za letadlo, 
které vyhovuje Vašim požadavkům.

A jak konkurovat trhu dominujícím v USA jako prodávající? 
Zeptejte se sami sebe, jakou slevu byste požadovali, pokud 
byste byli v pozici USA kupujícího. Použijte stejnou logiku 
jako kupující, abyste pochopili jejich mentalitu. Případně 
zkuste nabídnout způsoby, jak překonat tradiční překážky, 
jako je nabídka exportu do USA po prodeji nebo jiné po-
bídky k přilákání zahraničního kupce k Vašemu letadlu. A 
samozřejmě, čekat na kupujícího z EU je vždy možnost, ale 
může to trvat déle.

Safe Travels. 

Oliver Stone, 
Managing Director
oliver@colibriaircraft.com
www.colibriaircraft.com



5 typů při prodeji Vašeho letadla
Když prodáváte svůj letoun, abyste mohli upgradovat na větší, nebo tak činíte z jiného důvodu, existují určité kroky, které 
můžete podniknout k vyhnutí se komplikací a zpoždění. Z našich zkušeností jsme pro Vás připravili pár tipů, které Vám 

pomůžou při hledání kupujícího a k tomu, aby byl proces transakce plynulejší.

Ujistěte se, že je Vaše letadlo čisté.
This may sound simple, but it is not uncommon for a buyer to be sched-
uled to view an aircraft and find it cluttered with old catering supplies 
or with the carpet dirty. Having your management company wash the 
exterior, vacuum the carpet and pick up supplies and material that are 
laying around the cabin will make a big difference to the first impres-
sion of a buyer.

1

Zařiďte, že letadlo je k dispozici pro prohlídky.
When a buyer wants to come and view your aircraft, speak with your 
operator about keeping the aircraft available that day for them. Tell 
your operator to cooperate with your aircraft broker when they are ar-
ranging viewings. There have been instances when we have tried to 
arrange viewings for clients and the aircraft is always out on charter, so 
the buyer quickly loses interest in that aircraft because he cannot view 

it. When your aircraft is harder to see, it is harder to sell.

2



Zamyslete se nad tím, jak zbavíte letadlo 
zástavního práva nebo úvěru.
Your bank has an active role in your aircraft and will have their own 
requirements and protocol for removing the liens or mortgage you 
may have. Discuss with your financial institution as early as possible to 
build your structure for how to release these mortgages and liens in a 
smooth manner.

3

Poznejte daňové konsekvence v místě odevz-
dání. 
Where the aircraft is physically located during the closing call is an ex-
tremely important part of a transaction. This determines under whose 
tax rules the sale is occurring and whether or not VAT or sales tax is 
charged on the sale. Every country has different rules, and understand-
ing which country to have the actual closing in will substantially alter 
your final tax bill. In addition, the aircraft’s current status and actual use 
of the aircraft by the new buyer will have an effect upon the implica-
tions of the aircraft’s location at closing. This gets very complicated and 
varies on a case by case basis, so consult with your aircraft broker to 
work out a strategy with your tax advisors.

5

Zjistěte, zda je letadlo způsobilé vstoupit do 
registrů jiné země.
Your broker should find this information out for you. There are certain 
avionics and paperwork differences from registration to registration 
that can prohibit your jet from being registered on certain ones. You do 
not want to go through an expensive and intense Pre-Purchase Inspec-
tion only to discover your aircraft cannot be put on the register of the 
buyer’s country.

4



Až v roce 2020 vstoupí v platnost nařízení EASA o vy-
bavení letadel ADS-B Out, odhadujeme, že přibližně 
11% ze všech soukromých letadel v Evropě bude trvale 
uzemněno kvůli vysokým nákladům na instalaci zařízení 
ADS-B Out ve spojení s dalšími požadavky na údržbu. Le-
tadla v hodnotě do jednoho milionu dolarů se dostanou 
do nezáviděníhodné situace kdy cena upgradu na ADS-B 
Out (která se pohybuje někde mezi $ 25,000 a $ 300,000) 
náklady na nadcházející údržbu a generální opravy 
bude téměř stejně vysoká jako tržní hodnota letadla po 
dokončení.

ADS-B Out ale nainstalovat musíte, jinak bude vaše letad-
lo uzemněno. Vysoké náklady na tuto úpravu by mohly 

přimět majitele aby se rozhodli, že další investice jsou už 
neekonomické a letadlo odepíšou.

Pro tyto majitele letadel a samotné letadlo existuje spou-
sta neznámých. Někteří pravděpodobně rozprodají svá 
letadla na díly, ale s jejich vysokým množstvím na trhu a 
dostupností po celém světě cena klesne. Věříme, že mno-
ho z majitelů těchto letadel to využije jako šanci na up-
grade na novější typ letadla, které již vyhovuje standardu 
ADS-B Out a s nižšími provozními náklady. Jedno je však 
jisté: toto je poprvé v historii, kdy upgrade avioniky, jako 
je tento, bude mít tak rozsáhlé následky. Jak to ovlivní 
odvětví, ještě uvidíme.

Když jsou náklady na ADS-B Out upgrade 
příliš vysoké

Aktuální otázka která se týká velkého počtu vlastníků letadla



Na našich klientech jsem vypozorovali, že nejspokojenější 
z vlastnictví jsou ti, kteří naplno využívají potenciálu, který 
jim soukromé letadlo umožňuje. Používají své letadlo nejen 
jako náhradu za předchozí způsob dopravy, ale také jako 
způsob jak dělat věci, které by normálně nedělali.

Soukromé letadlo poskytuje neomezenou schopnost 
prožívat nové věci rychleji než kdy dříve. Nové zážitky a 
sdílení těchto zážitků je jednou z radostí vlastnictví souk-
romého letadla.

Soukromé letadlo Vám umožní podnikat výlety za pár ho-
din, které by jinak zabraly mnohem více času. Váš jet Vám 
také umožňuje létat na místa, která jsou jen obtížně nebo 
úplně nedostupné pro komerční letecké společnosti. Vlast-
nictví letadla není jen pohodlí a úspora času. Umožňuje i 
spontánnost.

A není to jen o osobním požitku. Tato stejná filosofie platí 
pro obchodní příležitosti, které jsou nyní soukromým le-
tadlem dosažitelnější než kdy dříve. Schůzka s potenciál-
ním klientem na poslední chvíli nebo spontánní návštěva 
jedné z Vašich kanceláří je tak možná.

Použijte svůj jet k rozšíření svých obzorů a zažijte nové věci, 
které můžete navíc sdílet s těmi, na kterých Vám opravdu 
záleží. Tyto věci mohou být provedeny za zlomek času v po-
rovnání s komerční dopravou.

Jak získat co nejvíce z Vašeho souk-
romého letadla

Proč ne...
Pátek večer večeře v Paříži

Obchodní jednání tváří v tvář namísto 
konferenčního hovoru

Rodinný výlet nebo víkend na poslední chvíli

Zaletět se podívat na finálový zápas Vašeho 
oblíbeného týmu

Vzít svého partnera do země vína a využít 
úložné prostory svého letadla

Radost z vlastnictví soukromého letadla dělá i to, že stíháte 
věci, které byly dříve z časového hlediska překážkou. To je 
podle nás hlavní přínos. Ti, kteří to objeví, zjistí, že vlastnit 
letadlo není jen nekonečným potěšením, ale je to i nepost-
radatelné pro jejich životní styl.



Krátká dráha aneb když Vaše destinace 
všechno změní

Soukromé letadla jsou určena k tomu, aby usnadnily život, ale jako u většiny věcí, ďábel je v detailech. Provoz letadla může být 
složitý, protože existuje celá řada fyzických a regulačních omezení, která Vám mohou bránit v uspokojení, kterou mají posky-
tovat. Jedním z velkých omezení může být délka dráhy na letišti, které hodláte použít. Jsou jisté dráhy, jenž některé letouny 
nemohou používat kvůli jejich délce nebo druhu přiblížení. Pokud tohle popisuje Vaši místní dráhu nebo dráhu, kterou budete 
často používat, bude potřeba přizpůsobit vyhledávání letadla tak, aby tam mohlo vzlétnout nebo přistát. V opačném případě 
budete muset použít dráhu, která je dál od Vaší cílové destinace a Vás to bude stát čas a energii.

Letadla známá svými výbornými 
výkony na krátkých drahách

Cessna Citation Sovereign and Sovereign+

Embraer Phenom 300

Dassault Falcon 50EX, 50, 2000LXS, 900LX, and 7X 
(Falcons are famous for their short runway capa-
bilities)

King Air 350

Embraer Phenom 300

Dassault Falcon 2000



Značně krátké dráhy v Evropě

LCY - London City Airport: 1508 metrů

CEQ - Cannes Airport: 1610 metrů

LTT - La Môle – St Tropez Airport: 1180 metrů

LUG - Lugano Airport: 1420 metrů

SAY - Siena Airport: 1393 metrů

ZHK - Gstaad Saanen Airport: 1400 metrů

Aby jste porozuměli parametrům Vaší místní dráhy nebo 
dráhy v destinaci, do které plánujete létat, promluvte si 
se svým poradcem nebo operátorem, abyste zjistili, jestli 
zde budete moct Vaše preferované letadlo používat. Není 
to jen délka dráhy, která může omezit schopnost letadla 
úspěšně a legálně vzlétnout/přistát, ale také překážky v 
dráze přiblížení (hory, voda, budovy atd.), stav dráhy a i to, 
zda používáte letadlo jako charter nebo soukromý let. Jistě 
bude stát za to získat v této oblasti odborné rady.

Poznejte schopnosti svého letadla. Vaše letadlo může 
například přistát na určitých vzletových a přistávacích 
drahách, ale pokud provozujete charterový let, zákonné 
požadavky vyžadují výrazné prodloužení délky přistávací 
dráhy, což je zvýšení, které často schopnost letadla použití 
dané dráhy zbaví. Kromě toho existuje mnoho okolností, 
kdy letadlo může na letišti přistát, ale vzlétnout se stává 
problémem. Když do rovnice přidáte horký letní den 
nebo vysokou nadmořskou výšku, je to ještě složitější. U 
některých letů musíte vzít kvůli váze méně paliva nebo 

nákladu, abyste mohli použít určitou dráhu. Vaše posádka 
a operátor Vašeho letadla jsou zde odborníky a budou 
přesně vědět, kde můžete letět. Mít základní znalosti o 
užívání Vašeho letadla Vám ale pomůže pochopit složitost 
plánování Vašich letů a budete si vědom možných omezení 
při používání.

Může Vám to pomoci zúžit seznam letadel o kterých 
přemýšlíte. Podívejte se objektivně na to, kolikrát použijete 
takto omezující dráhy. Nabízí se možnost vybrat letadlo 
dle nejvíce restriktivních dráhy, ale to často znamená, že 
skončíte s nesprávným letadlem pro většinu Vašich ostat-
ních letů. Najděte si letadlo, které dokáže zvládnout 80% 
Vašich letů a zaměřte se na něho. Například - pokud letíte do 
Lugana nebo St. Tropez jen jednou nebo dvakrát za rok, pak 
nákup jetu, který zvládne tamější dráhy, nemusí optimální 
pro zbytek Vašich cest. Pokud však strávíte 6 měsíců z roku 
v druhém domově v těchto lokalitách, pak se vyplatí mít le-
tadlo, které můžete využít na takto náročných letištích.



Zpráva GAMA (Asociace výrobců všeobecného letectví) z roku 2018 ukázala, že v roce 2018 bylo dodáno o 27 nových letadel 
více než tomu bylo předešlý rok. To je samozřejmě skvělá zpráva, vděčíme za ni ale především společnostem Honda Jet a Cirrus 
Jet, s jejichž light a very light jety zaznamenali 100 nových dodávek (14%). Bez těchto dvou novějších modelů by odvětví za-
znamenalo prudký pokles dodávek. Tyhle nové modely se dostávají na jiný trh než ostatní tradiční výrobci a přinášejí nové lidi.

Je možné, že kupci Honda Jet by si zak-
oupili jiný typ letadla, jako je Cessna 
M2, olétaný Phenom 100 nebo starší 
Citation CJ2. Cirrus je však jedinečný v 
tom, že cílí na majitele pístových SR22, 
kteří se chtějí posunout k proudovým 
letadlům. Tyto light jety jsou často 
přehlíženy, pokud jde o dodávky, ale 
naše odvětví jim má za co poděkovat. 
Bez nich by tradiční velká pětka viděla 
jeden z nejprudších poklesů dodávek 
od krize.

Komu vděčíme za minuloroční čísla?

V loňském roce ceny letadel na vy-
braných trzích skutečně vzrostly. Jedná 
se o velmi unikátní fenomén, protože 
většina modelů stále zaznamenává 
pokles cen nebo se začíná stabilizovat, 
ale Bombardier Challenger 300 a Chal-
lenger 605 zaznamenaly od dubna 2018 
nárůst cen o více než jeden milion USD a 
Cessna Citation XLS a XLS+ zaznamenal 
nárůst o 600 000 USD i více. Tyto modely 
jsou velmi populární typy letadel a za-
znamenaly prudký pokles dostupnosti 
na trhu olétaných letadel, který přispěl k 
jejich rostoucím cenám. Rychlost, s jak-
ou tato dostupnost klesala a jak se ceny 

zvyšovaly, byla mnohem rychlejší, než jsme v historii viděli a překvapila mnoha lidí v odvětví.

Kupující si musí uvědomit, že ceny nejsou to, co byly před rokem. Pokud uvažujete o jednom z těchto modelů, budete muset 
zaplatit více, než jste očekávali. Pokud vlastníte jeden z těchto modelů a uvažujete o jeho prodeji, je nyní nejlepší doba za 
poslední roky, abyste se k prodeji odhodali. Mějte na paměti, že zvýšení cen v minulosti není zárukou, že to tak budou i nadále 
pokračovat. Každý trh má svou vlastní dynamiku a náhlý nárůst nabídky by mohl vést k prudkému poklesu cen. Promluvte si 
se svým poradcem, abyste získali představu o tom, co se dnes na trzích, o které se zajímáte, děje.

Překvapivý obrat



AIRCRAFT FOR SALE

More information at www.colibriaircraft.com

2016 Embraer Legacy 500 
Serial Number 55000042

Engines & APU enrolled on MSP Gold

Seating for 9 Passengers plus a Belted Lavatory

ADS-B Out, CPDLC and WIFI Installed

Asking Price: $14,995,000

2009 Cessna Citation Mustang 
Serial Number 510 0190

Engines enrolled on Power Advantage Plus

Airframe enrolled on ProParts

ADS-B Out Installed

Asking Price: $1,595,000

2006 Embraer Legacy 600 
Serial Number 14500944

Engines enrolled on Rolls Royce Corporate Care

WIFI Installed 
Forward and Aft Lavatories

Asking Price: $5,250,000

2003 Cessna Citation CJ2 
Serial Number 525A 0191

Engines enrolled on TAP Elite

Forward Cabin Side-facing Seat

Seating for 8 including Belted Lavatory

Asking Price: $2,395,000
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