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Počet letů se v srpnu 2020 v porovnáním 
s dubnem 2020 je šestinásobný.6x

Nárůst nabídky olétených Cessna Ci-
tation XLS+ od začátku roku 2020 
byl způsoben převážně dodávkami 
nových Citation Longitude a Latitude.

93%

350th

Třistapadesátý Bombardier 
Challenger 350 byl v červenci 
dodán zákazníkovi.

Tyto 4 modely přestene Embraer 
vyrábět: Legacy 450, Legacy 500, 
Legacy 650 a Lineage 1000.4

Méně, než s dvaceti 
lidmi se potká člověk, 
pokud letí soukromým 
letadlem v porovnání 
se 700 lidmi, se kterými 
se člověk potká při letu 

pravidelnou linkou.(2)

<20

(1) WingX Report 
(2) www.globeair.com



Návrat do normálu
Bezpochyby bylo posledních několik měsíců od nástupu 
Covid-19 neklidnou dobou ve světě a v globální eko-
nomice. Není překvapením, že ani letecký trh nebyl imunní 
vůči těmto globálním ekonomickým problémům a nyní 
začínáme chápat, co bude tato nová situace pro nás zna-
menat. V prvních týdnech pandemie došlo ke zmrazení 
veškerých prodejů. Toto zmrazení se nyní rozmrazilo a 
vidíme, že dochází k řadě transakcií. Překvapivé je, že počet 
transakcí se ve srovnání se stejným obdobím roku 2019 
snížil pouze o 4,2 %. K očekávanému rozmachu prodeje leh-
kých proudových letadel tím, jak se lidé vyhýbají leteckým 
společnostem, nedošlo, ale vzhledem k obecné oslabenosti 
mnoha ekonomik jsme byli příjemně překvapeni počtem 
transakcí. Když jsem zažil finanční krizi v roce 2008, vz-
pomínám si, že jsem sledoval, jak se prodejní aktivita prak-
ticky zastavila na období asi 9 měsíců. To se naštěstí u krize 
Covid-19 nestalo.

Jedním z trendů, který se během této doby Covid skutečně 
projevil, bylo snížení ceny letadel s velmi dlouhým doletem. 
Začalo to trhem G550 a ovlivnilo to prakticky všechna le-
tadla s velmi dlouhým doletem, která mu konkurují. Ceny 
od začátku pandemie klesly o 20 %, což je šokující zne-
hodnocení. K vytvoření této situace došlo kvůli shodě 
několika okolností, ale očekáváme, že toto snížení cen 
bude pokračovat i u menších letadel. Ceny jsou z velké 
části stanoveny na největších trzích. Většina kupujících 
bude pochopitelně chtít koupit větší letadlo, pokud bude 
stát podobně jako menší. V obchodu s olétanými letadly je 
vždy nejdůležitější cenová ostražitost, ale o to více v seg-
mentu letadel ultra velkým doletem, kde jsou ceny vysoce 
konkurenční a mění se každý den.

Pozitivní zprávou je, že letadla, jež jsou dobře oceněna, 
tak se prodávají. Existuje poptávka od kupujících a věřitelé 
stále půjčují. Zatímco většina letadel zejména v Evropě je 
nakupována jako osobní majetek, nejčastěji se používají 
pro služební cesty. To platí i pro charterový trh mimo letní 
měsíce. Co se teprve uvidí je, zdali z globálního hlediska 
využití videokonferencí sníží poptávku po služebních ces-
tách. Naše odvětví se živí poptávkou lidí po cestování, a to 
nejčastěji z obchodních důvodů. Dlouhodobý pokles této 
potřeby by byl významnou překážkou pro odvětví jako 
celek.

Abychom však zůstali v pozitivním duchu, od mnoha 
operátorů slyšíme, že poptávka po charterových službách 
pro osobní potřeby byla v létě mnohem vyšší, než se 
očekávalo, přičemž  docela velká část této poptávky je od 
klientů, kteří tuto službu využili poprvé. Covid-19, více než 
jakákoli jiná událost v nedávné historii, přitáhla do odvětví 
privátního létaní velký počet nových zákazníků. Doufáme, 
že objevení výhod privátního létaní nové klienty osloví a 
budou pokračovat ve využívání soukromých letadel po 
mnoho dalších let.

Until then, we wish every-
one safe travels.

Oliver Stone, 

Managing Director

oliver@colibriaircraft.com

www.colibriaircraft.com
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UPDATE Z TRHU PRIVÁTNÍCH LETADEL
- TRANSAKCE OLÉTANÝCH LETADEL LEDEN - SRPEN -

Když se podíváme na stav trhu privátních letadel během Cov-
id-19 a porovnáme to s poslední velkou finanční krizí, jsme mile 
překvapeni stabilitou počtu transakcí. Počáteční zmrazení v březnu 
způsobilo pokles celkových čísel, meziroční pokles ve srovnání s 
2019 činí ale jen 4,2% celosvětově a dokonce jen 2% v Evropě. 
Odolnost poptávky po celou dobu pandemie a oživení po zmírnění 
opatření byla příjemným překvapením. Ano, ceny klesly, ale pop-
távka během Covid-19 neklesla tak, jako při poslední finanční krizi. 
Bude zajímavé sledovat, zda-li se tento trend udrží nebo dojde ke 
změnám s tím, jak se mění stav světových ekonomik.
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Denní letová aktivita v síti Eurocontrol
(v porovnání s rokem 2019)

Data from EUROCONTROL

Pokud se podíváme na vývoj letového provozu a 
srovnáme ho se stejnými dny roku 2019, počet letů 
v soukromé letecké dopravě v srpnu 2020 dokonce 
vzrostl oproti roku 2019 o 1%, což je výborné číslo 
v porovnání s komerčními lety, které zaznamenaly 
meziroční pokles o 52% a 63%. Vzhledem k značně 
omezeným a někdy úplně zrušeným pravidelným 
linkám je soukromé letectví často jediné řešení 
jak cestovat. To v kombinaci s neochotou riskovat 
nákazu Covid-19 v důsledku delšího pobytu v pro-
storech s vyšší koncentrací lidí vedlo k význam-
nému zotavení soukromého letectví ve srovnání s 
komerčními leteckými společnostmi.

Pořadí Letiště Země

1 Nice France

2 Paris Le Bourget France

3 Geneve Cointrin  Switzerland

4 Ibiza Spain

5 Palma de Mallorca Spain

6 Cannes Mandelieu France

7 Olbia Costa Smeralda Italy

8 Zurich Switzerland

9 Farnborough United Kingdom

10 Biggin Hill United Kingdom

Nejvytíženější evropská letiště
Privátní letecká doprava - čevenec 2020

PRIVÁTNÍ A KOMERČNÍ 
LETOVÝ PROVOZ

Prázdninové destinace představovali v červenci 2020 polovinu z TOP 10 
nejvytíženějších letišť.  
Načasování částečného uvolňování opatření pomohlo povzbudit cestování. Léto je jedním z nejrušnějších cestovních období 
a ani v roce 2020 tomu nebylo jinak. Kombinace otevírání hranic a letních prázdnin tak značně pomohla rychlému zotavení 
letecké dopravy.

DUBEN - SRPEN 2020



Při nákupu letadla je třeba vzít v úvahu mnoho faktorů. Některé mohou být osobní – například styl interiéru, jiné zase tech-
nické – například avionika. Business jety jsou komplexní stroje, takže i když se něco jeví jako překážka, dá se kreativně řešit.

Místo
V dnešním světě cestovních omezení COVID-19 zjišťujeme, 
že umístění letadla může kupujícímu způsobit vážné lo-
gistické problémy. Například většina kupujících si chce 
prohlédnout letadlo předtím, než si ho koupí, a pokud se 
letadlo nachází v zemi s cestovními omezeními, je to kom-
plikace. Neznamená to však, že by mělo být toto letadlo au-
tomaticky vyškrtnuto ze seznamu uvažovaných.

Kupující totiž může požádat o přelet letadla do dostupného 
místa, a pokud se transakce pohne kupředu, lze náklady 
nebo jejich část odečíst o prodejní ceny. Pokud se rozhod-
nou jej nekoupit, prodávající zaplatí za přelet letadla zpět. V 
této době klientům doporučujeme, aby se uchýlili k této až 
na posledním místě, protože s sebou nese náklady.
Dalším faktorem je místo, kde bude předkupní prohlíd-
ka (PPI) nákupem. Kupující může na místo poslat svého 
zástupce, aby na vše dohlédl. Pokud to cestovní omezení 
neumožňují, může si najmout místního zástupce.
A v neposlední řadě je i místo closingu-uzavření samotné 
transakce. V posledních několika měsících jsme uzavřeli 
transakce na Normanských ostrovech. Na palubě letadla 
mohou být pouze členové posádky, a i ti poté nemohou 
opustit prostor kolem letadla ani vstoupit do FBO. Úspěšně 
uzavřít obchod na takovém místě a v této době lze, ale mu-
síte znát místní podrobnosti i pravidla.
Všechny tyto problémy jsou řešitelné dobrým plánováním. 
Kupující i prodávající musí navzájem spolupracovat a hledat 
vzájemná řešení, aby se dopracovali k úspěšné transakci.

Letecké registry a avionika
Vámi uvažované letadlo může být v registru, jenž přechod 
do registru jiného státu komplikuje.
Registr každé země je totiž jiný. Existují ale hlavní dva 
standardy, kterými se řídí.  Jsou to FAA (v USA) a EASA (v 
Evropě). Jelikož tyto dvě normy mají významné rozdíly v 
požadavcích na určité specifikace, letadla nemohou vždy 
snadno přejít z jednoho registru do druhého. To je častější 
u light a mid-size jetů, kde se avionika může u jednotlivých 
modelů lišit. Například EASA vyžaduje instalaci zapisovače 
letových údajů a TCAS II, což FAA nepožaduje. Obě tyto části 
jsou velmi drahé a jejich instalace je časově náročná. Musíte 
vědět, jaké konkrétní požadavky lze snadno a bez velkých 
nákladů překonat, a které jsou už příliš komplikované a 
příliš drahé na to, aby se vám to vyplatilo. Většina kupu-
jících pochopitelně chce letět se svým novým letadlem co 
nejdříve po koupi a dlouhá instalace drahé avioniky není 
žádoucí. Znalost vašich požadavků nám umožňuje upřesnit 
vyhledávání a vyloučit pro vás nevhodná letadla.
Rovněž lze provádět i úpravy z EASA do FAA a naopak. Často 
se při instalaci systémů WIFI, satelitních telefonů nebo jiné 
avioniky používá certifikát, který je schválen aktuálním reg-
istrem. Získat změnu tohoto certifikátu do jiného registru 
může být taktéž velmi nákladné a časově náročné.
Váš poradce by Vám měl pomoci s podrobnostmi o tom, 
které modifikace jsou kompatibilní s FAA i EASA. Ušetří vám 
tím jak čas, tak i peníze.

Časté překážky transakcí
- Když se z překážky stanou příležitosti -



Interiér
Aspekt, který by neměl způsobit, že se kupující rozhodne 
uvažované letadlo odmítnout, je interiér. Pokud není in-
teriér v akceptovatelném stavu nebo není ve stylu, jaký 
byste si přáli, je to řešitelné. Interiéry jsou subjektivní styl 
jedné osoby a nemusí jej nutně sdílet všichni. Změna in-
teriéru je ve skutečnosti jen otázkou času a peněz. Musíte si 
pouze zodpovědět na otázku: „Chci koupit letadlo a hned v 
prvních týdnech vlastnictví provést renovaci interiéru?“
Náklady na obnovení sedadel, nový koberec a cokoli jiného, 
co chcete změnit, jsou snadno vyčíslitelné.
Kompletní renovace interiéru se dřevem a novou kůží může 
trvat 6-8 týdnů a menší změny, jako je například přebarvení 
koberců a sedadel, lze provést během několika dní.
Tipem je renovace interiéru v okamžiku, kdy si jej zakoupíte, 
abyste si letadlo zamilovali už od prvního okamžiku, kdy s 
ním letíte.
Nedovolte, aby Vám na první pohled špatný interiér zabránil 
v koupi jinak dobrého letadla, ale zároveň se ujistěte, že jste 
připraveni na investici finanční i časovou.

Servisní prohlídky
Blížící se velká servisní prohlídka může být pro kupujícího při 
výběru často impulzem k zavrhnutí letadla, zejména u vyšší 
kategorie letadel. Tyto kontroly mohou stát spoustu peněz 
a vyžadují delší prostoje. Obecně platí, že prodejci mohou 
provádět velké servisní prohlídky, které mají být provedeny 
v následujících 12 měsících v rámci předkupní prohlídky. 
Prodejce by tuto kontrolu musel v každém případě prové-
st, i pokud by letadlo neprodával, a vy jako kupující máte 
příležitost koupit letadlo v důležitém životním cyklu a 
dokážete tak snížit své budoucí náklady.
Provedení velké servisní prohlídky v rámci PPI také 
umožňuje novému majiteli získat opravdu důkladný pohled 
na technický stav letadla, kterou by běžná PPI neposkytla.
K obavám může dojít, pokud má být velká servisní prohlíd-
ka provedena přibližně za 24 měsíců. Je to totiž příliš daleko 
na to, aby se zahrnula do PPI. Pokud je tedy takto kontrola 
v plánu do 2 let, mentálně si tyto peníze a čas vezměte do 
úvahy. Jste ochotni v blízké budoucnosti očekávat vetší 
výdaje za údržbu a nemít nějakou dobu letadlo k dispozici? 
Pokud ne, můžete se podívat na starší letadla, která již tyto 
velké prohlídky mají dokončeny – nebo naopak na novější 
letadlo. Existuje spoustu možností. Váš poradce Vám může 
pomoci s harmonogramy servisních intervalů a odhady je-
jich nákladů.

Klíčem k nákupu letadla je být o své volbě přesvědčen. 
Mějte znalosti o tom, jak potenciální překážky využít ve svůj prospěch. Může se stát, že pro Vás bude nejlepším rozhodnutím 
navrhované letadlo zamítnout. Možná chcete nejjednodušší možnost. Může však nastat situace, kdy letadlo splní mnoho 
Vašich kritérií, ale má jednu malou překážku, kterou se vyplatí překonat. Prokonzultujte tedy vše se svým poradcem, aby Vaše 
nové letadlo co nejlépe vyhovovalo Vašim potřebám.



Počínaje koncem dubna nám začaly přicházet dotazy 
od častých uživatelů charteru, kteří požadovali srovnání 
nákladů na charter s náklady na vlastnictví letadla. Od 
pandemie koronaviru lidé častěji používají soukromou 
leteckou dopravu a líbí se jim myšlenka vlastnit své letadlo 
i ze zdravotních a bezpečnostních důvodů.

Naší prioritou jako poradců je zjistit primární motiv zájemce 
o nákup privátního letadla. Vede ho snad myšlenka, že 
vlastnit letadlo je levnější než si ho pronajmout? Jsou 
hnacím motorem emoce, touha vždy vědět, že je k dispozici 
možnost, jak se dopravit z bodu A do B dle vlastního plánu?

Existuje mnoho věcí, které motivují potenciální kupce. Jed-
nou z prvních informací, které jim sdělíme, je, že vlastnictví 
nikdy nebude levnější než charter, ale existují jiné benefity, 
pro která více než 21 000 lidí soukromý letoun vlastní.

Když porovnáváte pouze finanční údaje v tabulce, vlastnict-
ví Vám nebude dávat smysl. V době, kdy zohledníte údržbu, 
odpisy, náklady na kapitál a platy posádky, bude vlastnictví 
vždy dražší. Pokud však vezmete v úvahu a oceníte nehm-
otné, ale velmi skutečné výhody plynoucí z vlastnictví vlast-
ního letadla, pak se situace obrátí.

Jedinou nejdůležitější radou klientům, jak se stát šťastnými 
vlastníky, je mít správná očekávání. Pokud si předem 
uvědomíte náklady spojené s vlastnictvím, můžete elimi-
novat zklamáni z vlastnictví letadla.

Viděli jsme spoustu případů, kdy si jedinec koupí letadlo 
a neví, jaké náklady ho čekají. Během několika prvních 
měsíců se tak stávají nešťastnými a chtějí letadlo prodat. To 
majitele stojí čas i peníze. Zasáhne to jejich piloty, kteří ztra-
tili práci, i správcovskou společnost, která ztratila letadlo 
ve své flotile. Nešťastní majitelé ovlivňují celé odvětví. Díky 
tomu jsme pevně přesvědčeni, že šťastní a spokojení ma-
jitelé jsou ti, kteří si jsou vědomi toho, co obnáší vlastnictví 
jako celek. Se správnými očekáváními tato osoba zůstane v 
letectví dlouhodobě a zamiluje si zážitek z privátního létaní 
se vším, co nabízí.

Skutečné výhody vlastnictví business jetů jsou nehmotné. 
Tyto nehmotné přednosti poskytují nesmírnou hodnotu a 
jsou tím, co dělá majitelům radost po celá léta.

Nevyčíslitelné výhody vlastnictví privátního letadla
- Co do tabulky nedáte -

Jako vlastník svého vlastního letadla víte přesně, kdy je 
vaše letadlo k dispozici. Můžete s ním létat, kdykoli Vy 
chcete a nespoléháte se na plán charterové společnosti, 
což, jak každý uživatel charteru ví, může být složité zejména 
v rušných letních měsících.

Jestliže je to vaše letadlo, můžete rozhodnout, aby vaše 
letadlo bylo v destinaci stále s vámi, abyste byli připraveni 
letět kdykoliv budete chtít, což je možnost, která je u char-
terových letadel buď nemožná, nebo velmi drahá. Pokud 
se objeví nápad na výlet na poslední chvíli, víte, že máte 
možnost jej bez starostí zrealizovat, protože Vaše letadlo 
připraveno.

Vaše letadlo bude přesně v takovém stavu, v jakém 
ho chcete mít. Mnoho charterových letadel vykazuje 
opotřebení z mnoha nalétaných hodin a některá mohou 
být ve velmi neuspokojivém stavu. Když vlastníte privátní 
letadlo, víte přesně, jak je o něj postaráno a můžete jej 
udržovat ve stavu, ve kterém ho rádi vidíte pokaždé, když 
do něj nastupujete.

Letový plán

Stav interiéru 



Údržba letadla je Vám zcela známa. Historie Vašich pilotů je 
Vám zcela známa. Jedná se o psychologickou výhodu, která 
je pro lidi velmi důležitá, a to zejména pro ty, kteří mají z 
létaní strach.

V posledních několika měsících se do popředí dostává 
důležitost hygieny. Mluvili jsme s mnoha uživateli souk-
romých letadel, kterým již není příjemné létat letadly, v 
nichž létá mnoho lidí. Pokud si v létě vezmete pronajaté le-
tadlo z jihu Francie, je vysoce pravděpodobné, že v to ráno 
už v něm odletěla další skupina několika lidí. Správcovské 
společnosti mají zásady pro vyčištění letadla na určitý stan-
dard, ale když vlastníte své vlastní letadlo, víte přesně, jak 
dobře a jakým způsobem bylo Vaše letadlo vyčištěno a kdo 
v něm cestoval. Mnoho našich klientů patří do kategorie s 
vyšším rizikem s ohledem na COVID-19 a hygiena a sanitace 
jsou v poslední době stále důležitější.

Na základě dlouholetých rozhovorů a zkušeností bychom 
mohli vyjmenovat seznam benefitů, které soukromá le-
tadla přináší. Hrdost z vlastnictví by byla určitě v horní části 
tohoto seznamu. Pro většinu majitelů, kterým odhodlání a 
tvrdá práce přinesla finanční úspěch potřebný k nákupu je-
jich letadla, je to projev úspěchu a rádi si dopřejí zasloužený 
luxus a pohodlí, jenž jim letadlo poskytuje. 

Jet ownership must be looked at as an entire package, not just from a financial standpoint. 
Na vlastnictví business jetu je třeba pohlížet v globálu, nejen z finančního hlediska. Byli bychom velmi rádi, kdyby se více 
jednotlivců stalo součástí tohoto odvětví, ale chceme, aby přišli s otevřenýma očima. Také aby nebyli nemile překvapeni nákla-
dy a mohli si tak skutečně užít zážitek z vlastnictví takový, jaký doopravdy je - soukromí, pohodlný a luxusní způsob cestování.

Důvěra Hygiena 

Hrdost z vlastnictví 



Jaké byli vaše první pocity po zavedení opatření v souvis-
losti s COVID19. A jakou reakci odvětví soukromého letectví 
jste očekávali?

Oliver Stone - V tomto odvětví působím od roku 2003 a 
obával jsem se, že směřujeme k tomu, co se stalo po finanční 
krizi v roce 2008. Během posledních týdnů v březnu a na 
začátku dubna jsem se opravdu obával, že žádnou aktivitu 
na trhu neuvidíme minimálně do září.

Marian Jancarik - Já taky. Jak čas plynul, uvědomoval jsem 
si, že to bude mít širší dlouhodobý dopad na každodenní 
život našich klientů a nebude to mít jen finanční důsledky.

O – Naštěstí jsme se mýlili. Transakce se začali zotavovat 
relativně rychle. Mnoho obchodů, které probíhaly, když 
byla opatření zavedena, se nedokončilo, ale aktivita na trhu 
se obnovila poměrně záhy.

M - Byli jsme zaneprázdněni! V posledních měsících jsme 
zastupovali kupující, prodejce a dokončovali transakce. 
Bylo to velmi příjemné překvapení, když jsme viděli, že ak-
tivity na trhu přetrvává a lidé v soukromé letecké dopravě 
jsou stále otevřeni novým příležitostem...

Co podle vás nastane v poslední polovině roku 2020 a v 
příštím roce? 

M - No, můžeme docela dobře garantovat trend poklesu 
cen. Sledujeme údaje o velkém počtu modelů a ceny u vy-
braných modelu klesly kolem 10% od začátku COVID-19 a 
navíc obecně ceny rok co rok neustále klesají.

O – A prodávající se momentálně nedostávají na cenovou 
úroveň, která existovala před COVOD -19 a po dobu po 
kterou budou prodávající jistí globální ekonomickou situací 
a globálně asset nebude vyžadovat dodateční příliv hoto-
vosti, budeme nutně svědky přetrvávajícího zájmu. 

Jaký je Váš pohled na změny v soukromé letecké dopravě s 
ohledem na COVID 19 a budou trvalé? 

M - Lidé používají soukromá letadla, protože chtějí cestovat. 
Chtějí sami rozhodnout kdy a kam poletí, v co nejkratším 
čase a s určitým stupněm komfortu. Tento základní princip 
se nezměnil a myslím, že se ani nezmění.

SOUKROMÁ LETECKÁ DOPRAVA & COVID-19: 
REAKCE, DOPADY, BUDOUCNOST

- ROZHOVOR S ČLENY TEAMU COLIBRI AIRCRAFT -

O - Bude zajímavé sledovat, o kolik se sníží „obchodní“ ces-
tování. Myslím, že mnoho společností zjistilo, že mnoho 
věcí lze zařídit online bez nutnosti cestovat. Viděl jsem po-
sun poptávky od obchodních letů směrem hlavně k osob-
nímu využití.

Co je největší obavou vašich klientů?

O - Cestovní zákazy se dotýkají každého. Vlastnit letadlo 
a nesmět letět tam, kam chcete, je velmi frustrující. Ale 
bohužel je to věc, kterou nikdo nemůže ovlivnit.

M - A ta svoboda pohybu je jedním ze základních principů 
vlastnictví letadla. Majitelé jsou zvyklí létat kdy chtějí a kam 
chtějí. Teď se ale musí nejdřív ujistit, že oni, jejich cestující a 
posádka mohou skutečně vstoupit do dané země...

O - Cestovní omezení mají dopad také na proces nákupu 
letadla. Např. našli jste si letadlo, ale nemůžete si ho jít 
prohlédnout, protože je v zemi, která má omezený vstup. 
Nejedná se o nepřekonatelné problémy, ale rozhodně o 
faktory, které je třeba plánovat a vyřešit.

Nějaké rady současným majitelům nebo potenciálním ku-
pujícím?

M - Pokud uvažujete o prodeji svého letadla, nechte svého 
poradce provést důkladný průzkum trhu Vašeho modelu a 
zjistěte, jaká je hodnota Vašeho letadla. Neočekávejte ceny, 
které tady byly na začátku roku. Pokud stanovíte cenu 
správně, ten pravý kupující Vás brzo najde.

O - Dal bych radu lidem, kteří nikdy nevlastnili soukromé 
letadlo. Vždy se dobře informujte o nákladech na vlastnic-
tví. Zeptejte se svého poradce. Zeptejte se správcovských 
společností. Náklady obvykle lidi překvapí, ale raději buďte 
překvapeni před nákupem, než až poté.

OLIVER STONE
Managing Director

MARIAN JANCARIK
Sales Director



AIRCRAFT FOR SALE

More information at www.colibriaircraft.com

Cessna Citation Bravo 
Serial Number 550 1129

Engines enrolled on 37% JSSI

Seating for 7 Passengers

Cessna Citation Bravo 
Serial Number 550 0874

Engines enrolled on 100% JSSI

Major Inspections Recently Completed 

2002 Cessna Citation Excel 
Serial Number 560 5247

Hot Sections and Major Inspection completed Dec 2019

APU and Externally Serviceable Lavatory

2008 Gulfstream G200 
Serial Number 210

Engines enrolled on ESP Gold

Lowest total time G200 on the market

2001 Bombardier Lear 45 
Serial Number 0167

Seating for 9 and Ambulance Bed Included

Engines & APU enrolled on MSP

2012 Cessna Citation XLS+

Serial Number 560 6119

Engines enrolled on Power Advantage+ & ProParts

WIFI, ADS-B Out & Flight Data Recorder
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