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Pocet letl se v srpnu 2020 v porovnanim
s dubnem 2020 je Sestinasobny.

<20

Méné, nez s dvaceti
lidmi se potka clovék,
pokud leti soukromym
letadlem v porovnani
se 700 lidmi, se kterymi
se Clovék potka pfi letu
Narast nabidky olétenych Cessna Ci- pravidelnou linkou.?

tation XLS+ od zacatku roku 2020

byl zpUsoben pfevazné dodavkami

novych Citation Longitude a Latitude. 350“1

Tristapadesaty Bombardier
Challenger 350 byl v ¢ervenci
dodan zakaznikovi.

Tyto 4 modely prestene Embraer
vyrabét: Legacy 450, Legacy 500,
Legacy 650 a Lineage 1000.
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Navrat do normalu

Bezpochyby bylo poslednich nékolik mésicl od nastupu
Covid-19 neklidnou dobou ve svété a v globalni eko-
nomice. Neni pfekvapenim, Ze ani letecky trh nebyl imunni
vUci témto globalnim ekonomickym problémim a nyni
zacindme chapat, co bude tato nova situace pro nas zna-
menat. V prvnich tydnech pandemie doslo ke zmrazeni
veskerych prodejl. Toto zmrazeni se nyni rozmrazilo a
vidime, Ze dochazi k fadé transakcii. Pfekvapivé je, Ze pocet
transakci se ve srovnani se stejnym obdobim roku 2019
snizil pouze 0 4,2 %. K o¢ekdvanému rozmachu prodeje leh-
kych proudovych letadel tim, jak se lidé vyhybaji leteckym
spole¢nostem, nedoslo, ale vzhledem k obecné oslabenosti
mnoha ekonomik jsme byli pfijemné prekvapeni poctem
transakci. Kdyz jsem zazil finan¢ni krizi v roce 2008, vz-
pominam si, Ze jsem sledoval, jak se prodejni aktivita prak-
ticky zastavila na obdobi asi 9 mésicU. To se nastésti u krize
Covid-19 nestalo.

Jednim z trendd, ktery se béhem této doby Covid skutecné
projevil, bylo snizeni ceny letadel s velmi dlouhym doletem.
Zacalo to trhem G550 a ovlivnilo to prakticky vSechna le-
tadla s velmi dlouhym doletem, ktera mu konkuruji. Ceny
od zacatku pandemie klesly o 20 %, coz je Sokujici zne-
hodnoceni. K vytvoreni této situace doslo kvili shodé
nékolika okolnosti, ale o¢ekdvdme, Ze toto snizeni cen
bude pokracovat i u mensich letadel. Ceny jsou z velké
¢asti stanoveny na nejvétsich trzich. Vétsina kupujicich
bude pochopitelné chtit koupit vétsi letadlo, pokud bude
stat podobné jako mensi. V obchodu s olétanymi letadly je
vzdy nejdilezitéjsi cenova ostraZitost, ale o to vice v seg-
mentu letadel ultra velkym doletem, kde jsou ceny vysoce
konkuren¢ni a méni se kazdy den.

Pozitivni zpravou je, Ze letadla, jeZ jsou dobfe ocenéna,
tak se prodavaji. Existuje poptavka od kupujicich a véfitelé
stale pUjcuji. Zatimco vétsina letadel zejména v Evropé je
nakupovana jako osobni majetek, nejc¢astéji se pouzivaji
pro sluzebni cesty. To plati i pro charterovy trh mimo letni
mésice. Co se teprve uvidi je, zdali z globalniho hlediska
vyuziti videokonferenci snizi poptavku po sluzebnich ces-
tach. Nase odvétvi se zZivi poptévkou lidi po cestovani, a to
nejcastéji z obchodnich divodd. Dlouhodoby pokles této
potieby by byl vyznamnou prekazkou pro odvétvi jako
celek.

Abychom vsak zUstali v pozitivnim duchu, od mnoha
operatorQ slySime, ze poptavka po charterovych sluzbach
pro osobni potfeby byla v 1ét¢ mnohem vyssi, nez se
ocekavalo, pficemz docela velkd ¢ast této poptavky je od
klient(, ktefi tuto sluzbu vyuzili poprvé. Covid-19, vice nez
jakakoli jind udalost v nedavné historii, pfitdhla do odvétvi
privatniho létani velky pocet novych zdkaznikd. Doufame,
ze objeveni vyhod privatniho Iétani nové klienty oslovi a
budou pokracovat ve vyuzivani soukromych letadel po
mnoho dalsich let.

Until then, we wish every-
one safe travels.

Oliver Stone,
Managing Director
oliver@colibriaircraft.com

www.colibriaircraft.com
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UPDATE Z TRHU PRIVATNICH LETADEL
- TRANSAKCE OLETANYCH LETADEL LEDEN - SRPEN -

Celkem:

1181

Celkem:

1213

Celkem:

2016 2017 2018 2019 2020

USA Evropa

Kdyz se podivdme na stav trhu privatnich letadel béhem Cov-
id-19 a porovname to s posledni velkou finan¢ni krizi, jsme mile
prekvapeni stabilitou poctu transakci. Po¢ate¢ni zmrazeni v bfeznu
zpUsobilo pokles celkovych cisel, meziro¢ni pokles ve srovnani s
2019 ¢ini ale jen 4,2% celosvétové a dokonce jen 2% v Evropé.
Odolnost poptavky po celou dobu pandemie a ozZiveni po zmirnéni
opatreni byla pfijemnym prekvapenim. Ano, ceny klesly, ale pop-
tavka béhem Covid-19 neklesla tak, jako pfi posledni finan¢ni krizi.
Bude zajimavé sledovat, zda-li se tento trend udrzi nebo dojde ke
zménam s tim, jak se méni stav svétovych ekonomik.



PRIVATNI A KOMERCNI
LETOVY PROVOZ

DUBEN - SRPEN 2020

Denni letova aktivita v siti Eurocontrol

(v porovnani s rokem 2019)
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Nejvytizenéjsi evropska letisté
Pokud se podivame na vyvoj letového provozu a Privatni leteckd doprava - ¢evenec 2020
srovname ho se stejnymi dny roku 2019, pocet let( _
v soukromé letecké dopravé v srpnu 2020 dokonce i
. c i - 1 Nice France
vzrostl oproti roku 2019 o 1%, coz je vyborné cislo -
v porovnani s komer¢nimi lety, které zaznamenaly 2 Paris Le Bourget France
meziro¢ni pokles o0 52% a 63%. Vzhledem k zna¢né 3 Geneve Cointrin Switzerland
omezenym a nékdy uplné zrusenym pravidelnym 4 Ibiza Spain
linkdm je soukromé letectvi casto jediné feseni 5 Palma de Mallorca Spain
jak cestovat. To v kombinaci s neochotou riskovat 6 Cannes Mandelieu France
nékazu Covid-19 v dlsledku delSiho pobytu v pro- 7 Olbia Costa Smeralda Italy
storech s vyssi koncentraci lidi vedlo k vyznam- 8 Zurich Switzerland
nému vzojca\'/enl SOlfkl’f)mehOv IetectYl ve srovnani s 9 Farmborough United Kingdom
komerc¢nimi leteckymi spole¢nostmi. S X ;
10 Biggin Hill United Kingdom

Prazdninové destinace piedstavovali v cervenci 2020 polovinu z TOP 10
nejvytizenéjSich letist’.

a ani v roce 2020 tomu nebylo jinak. Kombinace otevirani hranic a letnich prazdnin tak znacné pomohla rychlému zotaveni
letecké dopravy.

Data from EUROCONTROL
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Caste prekazky transakct
- Kdy7 se z piekazky stanou prilezitosti

Pfi ndkupu letadla je tfeba vzit v ivahu mnoho faktor(. Nékteré mohou byt osobni - napfiklad styl interiéru, jine

nické — napfiklad avionika. Business jety jsou komplexni stroje, takze i kdyz se néco jevi jako prekazka, da se krez

Misto

V dnesnim svété cestovnich omezeni COVID-19 zjistujeme,
ze umisténi letadla maze kupujicimu zpUsobit vazné lo-
gistické problémy. Napfiklad vétSina kupujicich si chce
prohlédnout letadlo predtim, nez si ho koupi, a pokud se
letadlo nachazi v zemi s cestovnimi omezenimi, je to kom-
plikace. Neznameni to v3ak, Ze by mélo byt toto letadlo au-
tomaticky vyskrtnuto ze seznamu uvazovanych.

Kupuijici totiz miiZze pozadat o prelet letadla do dostupného
mista, a pokud se transakce pohne kupfedu, Ize naklady
nebo jejich ¢ast odecist o prodejni ceny. Pokud se rozhod-
nou jej nekoupit, prodavajici zaplati za prelet letadla zpét. vV
této dobé klientlim doporucujeme, aby se uchylili k této az
na poslednim misté, protozZe s sebou nese naklady.

Dalsim faktorem je misto, kde bude predkupni prohlid-
ka (PPI) ndkupem. Kupujici mGze na misto poslat svého
zastupce, aby na vse dohlédl. Pokud to cestovni omezeni
neumoznuji, mize si najmout mistniho zastupce.

A v neposledni fadé je i misto closingu-uzavieni samotné
transakce. V poslednich nékolika mésicich jsme uzavreli
transakce na Normanskych ostrovech. Na palubé letadla
mohou byt pouze ¢lenové posadky, a i ti poté nemohou
opustit prostor kolem letadla ani vstoupit do FBO. Uspé&sné
uzavrit obchod na takovém misté a v této dobé lze, ale mu-
site znat mistni podrobnosti i pravidla.

Viechny tyto problémy jsou fesitelné dobrym planovanim.
Kupuijici i prodavajici musi navzajem spolupracovat a hledat
vzajemna feseni, aby se dopracovali k Uspésné transakci.

Letecké registry a avionika

Vami uvazované letadlo muze byt v registru, jenz pfechod
do registru jiného statu komplikuje.

Registr kazdé zemé je totiz jiny. Existuji ale hlavni dva
standardy, kterymi se fidi. Jsou to FAA (v USA) a EASA (v
Evropé). Jelikoz tyto dvé normy maji vyznamné rozdily v
pozadavcich na urcité specifikace, letadla nemohou vzdy
snadno prejit z jednoho registru do druhého. To je ¢astéjsi
u light a mid-size jet(, kde se avionika muaze u jednotlivych
modeld lisit. Napfiklad EASA vyZzaduje instalaci zapisovace
letovych Gdajd a TCAS Il, coz FAA nepozaduje. Obé tyto ¢asti
jsou velmi drahé a jejich instalace je ¢asové naro¢nd. Musite
védét, jaké konkrétni pozadavky lIze snadno a bez velkych
nakladl prekonat, a které jsou uz pfilis komplikované a
pfilis drahé na to, aby se vdm to vyplatilo. Vétsina kupu-
jicich pochopitelné chce letét se svym novym letadlem co
nejdiive po koupi a dlouha instalace drahé avioniky nenf
zadouci. Znalost vasich pozadavk( nam umoznuje upiesnit
vyhledéavani a vyloucit pro vas nevhodni letadla.

Rovnéz Ize provadét i Gpravy z EASA do FAA a naopak. Casto
se pfi instalaci systém( WIFI, satelitnich telefonl nebo jiné
avioniky pouziva certifikat, ktery je schvalen aktualnim reg-
istrem. Ziskat zménu tohoto certifikatu do jiného registru
muze byt taktéz velmi ndkladné a ¢asové ndrocné.

Vas poradce by Vdm mél pomoci s podrobnostmi o tom,
které modifikace jsou kompatibilni s FAA i EASA. Usetii vam
tim jak cas, tak i penize.



Interier

Aspekt, ktery by nemél zplsobit, Zze se kupujici rozhodne
uvazované letadlo odmitnout, je interiér. Pokud nenf in-
teriér v akceptovatelném stavu nebo neni ve stylu, jaky
byste si prali, je to fesitelné. Interiéry jsou subjektivni styl
jedné osoby a nemusi jej nutné sdilet vSichni. Zména in-
teriéru je ve skutecnosti jen otazkou ¢asu a penéz. Musite si
pouze zodpovédét na otazku:,Chci koupit letadlo a hned v
prvnich tydnech vlastnictvi provést renovaci interiéru?”
Naklady na obnoveni sedadel, novy koberec a cokoli jiného,
co chcete zménit, jsou snadno vycislitelné.

Kompletni renovace interiéru se dfevem a novou kizi miize
trvat 6-8 tydn(l a mensi zmény, jako je napfiklad prebarveni
kobercll a sedadel, Ize provést béhem nékolika dni.

Tipem je renovace interiéru v okamziku, kdy si jej zakoupite,
abyste si letadlo zamilovali uz od prvniho okamziku, kdy s
nim letite.

Nedovolte, aby Vam na prvni pohled Spatny interiér zabranil
v koupi jinak dobrého letadla, ale zarovern se ujistéte, Ze jste
pfipraveni na investici finan¢ni i casovou.

Servisni prohlidky

Blizici se velka servisni prohlidka muze byt pro kupujiciho pfi
vybéru casto impulzem k zavrhnuti letadla, zejména u vyssi
kategorie letadel. Tyto kontroly mohou stat spoustu penéz
a vyzaduji delsi prostoje. Obecné plati, ze prodejci mohou
provadét velké servisni prohlidky, které maji byt provedeny
v nasledujicich 12 mésicich v ramci pfedkupni prohlidky.
Prodejce by tuto kontrolu musel v kazdém pfipadé prové-
st, i pokud by letadlo neprodaval, a vy jako kupujici mate
prilezitost koupit letadlo v dllezitém Zivotnim cyklu a
dokézete tak snizit své budouci ndklady.

Provedeni velké servisni prohlidky v ramci PPl také
umoznuje novému majiteli ziskat opravdu dikladny pohled
na technicky stav letadla, kterou by béZzna PPl neposkytla.
K obavam muze dojit, pokud ma byt velka servisni prohlid-
ka provedena pfiblizné za 24 mésic(. Je to totiz prilis daleko
na to, aby se zahrnula do PPI. Pokud je tedy takto kontrola
v planu do 2 let, mentdlné si tyto penize a ¢as vezméte do
Uvahy. Jste ochotni v blizké budoucnosti ocekavat vetsi
vydaje za udrzbu a nemit néjakou dobu letadlo k dispozici?
Pokud ne, mizete se podivat na starsi letadla, kterd jiz tyto
velké prohlidky maji dokonceny — nebo naopak na novéjsi
letadlo. Existuje spoustu moznosti. Vas poradce Vam m(ize
pomoci s harmonogramy servisnich interval a odhady je-
jich nakladd.

Klicem k nakupu letadla je byt o své volbé presvédcen.

Meéjte znalosti o tom, jak potencialni prekazky vyuzit ve svlij prospéch. Mlze se stat, Ze pro Vas bude nejlepsim rozhodnutim
navrhovane letadlo zamitnout. Mozna chcete nejjednodussi moznost. Mize vsak nastat situace, kdy letadlo spIni mnoho

Vasich kriterii, ale ma jednu malou prekazku, kterou se vyplati prekonat. Prokonzultujte tedy vie se svym poradcem, aby Vase

nové letadlo co nejlépe vyhovovalo Vasim potiebam.




Pocinaje koncem dubna ndm zacaly pfichazet dotazy
od castych uzivateld charteru, ktefi pozadovali srovnani
nakladl na charter s ndklady na vlastnictvi letadla. Od
pandemie koronaviru lidé castéji pouzivaji soukromou
leteckou dopravu a libi se jim myslenka vlastnit své letadlo
i ze zdravotnich a bezpecnostnich divodu.

Nasi prioritou jako poradct je zjistit primarni motiv zajemce
o nakup privatniho letadla. Vede ho snad myslenka, ze
vlastnit letadlo je levnéjsi nez si ho pronajmout? Jsou
hnacim motorem emoce, touha vzdy védét, Ze je k dispozici
moznost, jak se dopravit z bodu A do B dle vlastniho planu?

Existuje mnoho véci, které motivuji potencidlni kupce. Jed-
nou z prvnich informaci, které jim sdélime, je, ze vlastnictvi
nikdy nebude levnéjsi nez charter, ale existu;ji jiné benefity,
pro kterd vice nez 21 000 lidi soukromy letoun vlastni.

Kdyz porovnavate pouze finan¢ni idaje v tabulce, vlastnict-
viVam nebude davat smysl.V dobé, kdy zohlednite udrzbu,
odpisy, naklady na kapitél a platy posadky, bude vlastnictvi
vzdy drazsi. Pokud vsak vezmete v Uvahu a ocenite nehm-
otné, ale velmi skute¢né vyhody plynouci z vlastnictvi vlast-
niho letadla, pak se situace obrati.

Jedinou nejdulezitéjsi radou klientdim, jak se stat Stastnymi
vlastniky, je mit sprdvna ocekdvéani. Pokud si predem
uvédomite naklady spojené s vlastnictvim, mizete elimi-
novat zklamani z vlastnictvi letadla.

Vidéli jsme spoustu pfipadd, kdy si jedinec koupi letadlo
a nevi, jaké naklady ho cekaji. BEhem nékolika prvnich
mésicl se tak stavaji nestastnymi a chtéji letadlo prodat. To
majitele stoji Cas i penize. Zasdhne to jejich piloty, ktefi ztra-
tili praci, i spravcovskou spole¢nost, ktera ztratila letadlo
ve své flotile. Nestastni majitelé ovliviiuji celé odvétvi. Diky
tomu jsme pevné presvédceni, ze Stastni a spokojeni ma-
jitelé jsou ti, ktefi si jsou védomi toho, co obnasi vlastnictvi
jako celek. Se spravnymi ocekavanimi tato osoba zlstane v
letectvi dlouhodobé a zamiluje si zazitek z privatniho létani
se vsim, co nabizi.

Skutec¢né vyhody vlastnictvi business jet jsou nehmotné.
Tyto nehmotné prednosti poskytuji nesmirnou hodnotu a
jsou tim, co déla majiteldm radost po cela léta.

Letovy plan

Jako vlastnik svého vlastniho letadla vite pfesné, kdy je
vase letadlo k dispozici. Mizete s nim létat, kdykoli Vy
chcete a nespoléhate se na plan charterové spolec¢nosti,
coz, jak kazdy uzivatel charteru vi, mize byt slozité zejména
v rusnych letnich mésicich.

Jestlize je to vase letadlo, mizete rozhodnout, aby vase
letadlo bylo v destinaci stale s vdmi, abyste byli pfipraveni
letét kdykoliv budete chtit, coz je moznost, ktera je u char-
terovych letadel bud nemoznd, nebo velmi draha. Pokud
se objevi ndpad na vylet na posledni chvili, vite, Ze méate
moznost jej bez starosti zrealizovat, protoze Vase letadlo
pfipraveno.

Stav interiéru

Vase letadlo bude pfesné v takovém stavu, v jakém
ho chcete mit. Mnoho charterovych letadel vykazuje
opotfebeni z mnoha nalétanych hodin a néktera mohou
byt ve velmi neuspokojivém stavu. Kdyz vlastnite privatni
letadlo, vite presné, jak je o néj postarano a muzete jej
udrzovat ve stavu, ve kterém ho radi vidite pokazdé, kdyz
do néj nastupujete.



Udrzba letadla je Vam zcela znama. Historie Vasich pilotd je V poslednich nékolika mésicich se do popredi dostava
Vam zcela zndma. Jedna se o psychologickou vyhodu, kterd dllezitost hygieny. Mluvili jsme s mnoha uzivateli souk-
je pro lidi velmi dulezitd, a to zejména pro ty, ktefi maji z romych letadel, kterym jiz neni pFijemné létat letadly, v
[étani strach. nichz léta mnoho lidi. Pokud si v [été vezmete pronajaté le-

tadlo z jihu Francie, je vysoce pravdépodobné, Ze v to rdno
uz v ném odletéla dalsi skupina nékolika lidi. Spravcovské

Hrdost z vlastnictvi spole¢nosti maji zasady pro vycisténi letadla na urcity stan-

dard, ale kdyz vlastnite své vlastni letadlo, vite pfesné, jak

Na zakladé dlouholetych rozhovord a zkusenosti bychom dobte a jakym zplsobem bylo Vase letadlo vycisténo a kdo
mohli vyjmenovat seznam benefitl, které soukroma le- v ném cestoval. Mnoho nasich klient(i patfi do kategorie s
tadla pfindsi. Hrdost z vlastnictvi by byla urcité v horni ¢asti vyssim rizikem s ohledem na COVID-19 a hygiena a sanitace
tohoto seznamu. Pro vétsinu majiteld, kterym odhodlani a jsou v posledni dobé stale dulezitéjsi.

tvrda prace pfinesla financ¢ni Uspéch potiebny k ndkupu je-
jich letadla, je to projev Uspéchu a radi si dopreji zaslouzeny
luxus a pohodli, jenz jim letadlo poskytuje.

Na vlastnictvi business jetu je tfeba pohlizet v globélu, nejen z finanéniho hlediska. Byli bychom velmi radi, kdyby se vice
jednotlivcl stalo soucasti tohoto odvétvi, ale chceme, aby pfisli s otevienyma oc¢ima. Také aby nebyli nemile pfekvapeni nakla-
dy a mohli si tak skute¢né uzit zazitek z vlastnictvi takovy, jaky doopravdy je - soukromi, pohodIny a luxusni zplGsob cestovani.



SOUKROMA LETECKA DOPRAVA & COVID-19:
REAKCE, DOPADY, BUDOUCNOQOST
-ROZHOVOR S CLENY TEAMU COLIBRI AIRCRAFT -

Jaké byli vase prvni pocity po zavedeni opatreni v souvis-
losti s COVID19. A jakou reakci odvétvi soukromého letectvi
jste ocekdvali?

Oliver Stone - V tomto odvétvi pisobim od roku 2003 a
obaval jsem se, ze sméfujeme k tomu, co se stalo po finan¢ni
krizi v roce 2008. Béhem poslednich tydnd v bfeznu a na
zacatku dubna jsem se opravdu obaval, ze Zddnou aktivitu
na trhu neuvidime minimalné do zafi.

Marian Jancarik - J4 taky. Jak ¢as plynul, uvédomoval jsem
si, ze to bude mit Sir3i dlouhodoby dopad na kazdodenni
zZivot nasich klientl a nebude to mit jen financni dasledky.

O - Nastésti jsme se mylili. Transakce se zacali zotavovat
relativné rychle. Mnoho obchodd, které probihaly, kdyz
byla opatieni zavedena, se nedokoncilo, ale aktivita na trhu
se obnovila pomérné zahy.

M - Byli jsme zaneprazdnénil V poslednich mésicich jsme
zastupovali kupujici, prodejce a dokoncovali transakce.
Bylo to velmi pfijemné prekvapeni, kdyz jsme vidéli, Zze ak-
tivity na trhu pretrvava a lidé v soukromé letecké dopravé
jsou stéle otevieni novym pfilezitostem...

Co podle vds nastane v posledni poloviné roku 2020 a v
pfistim roce?

M - No, miZeme docela dobfe garantovat trend poklesu
cen. Sledujeme udaje o velkém poctu modeld a ceny u vy-
branych modelu klesly kolem 10% od zacatku COVID-19 a
navic obecné ceny rok co rok neustaéle klesaji.

O - A prodavajici se momentdalné nedostéavaji na cenovou
uroven, ktera existovala pfed COVOD -19 a po dobu po
kterou budou prodavajici jisti globalni ekonomickou situaci
a globalné asset nebude vyzadovat dodatecni pfiliv hoto-
vosti, budeme nutné svédky pretrvéavajiciho zajmu.

Jaky je Vds pohled na zmény v soukromé letecké dopravé s
ohledem na COVID 19 a budou trvalé?

M - Lidé pouzivaji soukromd letadla, protoze chtéji cestovat.
Chtéji sami rozhodnout kdy a kam poleti, v co nejkratSim
¢ase a s urcitym stupném komfortu. Tento zakladni princip
se nezménil a myslim, Ze se ani nezméni.

O - Bude zajimavé sledovat, o kolik se snizi,,obchodni” ces-
tovani. Myslim, Ze mnoho spole¢nosti zjistilo, Ze mnoho
véci |ze zafidit online bez nutnosti cestovat. Vidél jsem po-
sun poptavky od obchodnich letli smérem hlavné k osob-
nimu vyuziti.

Co je nejvétsi obavou vasich klienti?

O - Cestovni zdkazy se dotykaji kazdého. Vlastnit letadlo
a nesmét letét tam, kam chcete, je velmi frustrujici. Ale
bohuzel je to véc, kterou nikdo nemiZe ovlivnit.

M - A ta svoboda pohybu je jednim ze zdkladnich principl
vlastnictvi letadla. Majitelé jsou zvykli 1état kdy chtéji a kam
chtéji. Ted'se ale musi nejdfiv ujistit, Ze oni, jejich cestujici a
posadka mohou skutecné vstoupit do dané zemé...

O - Cestovni omezeni maji dopad také na proces nakupu
letadla. Napf. nasli jste si letadlo, ale nemUzete si ho jit
prohlédnout, protoZe je v zemi, kterd ma omezeny vstup.
Nejedna se o neprekonatelné problémy, ale rozhodné o
faktory, které je tieba planovat a vyresit.

Néjaké rady sou¢asnym majiteliim nebo potencidlnim ku-
pujicim?

M - Pokud uvaZujete o prodeji svého letadla, nechte svého
poradce provést dikladny prazkum trhu Vaseho modelu a
zjistéte, jaka je hodnota Vaseho letadla. Neocekavejte ceny,
které tady byly na zacatku roku. Pokud stanovite cenu
spravné, ten pravy kupujici Vas brzo najde.

O - Dal bych radu lidem, ktefi nikdy nevlastnili soukromé
letadlo. Vzdy se dobfe informujte o nakladech na vlastnic-
tvi. Zeptejte se svého poradce. Zeptejte se spravcovskych
spole¢nosti. Naklady obvykle lidi prekvapi, ale radéji budte
prekvapeni pfed nakupem, nez az poté.
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AIRCRAFT FOR SALE

2002 Cessna Citation Excel 2008 Gulfstream G200
Serial Number 560 5247 Serial Number 210
Hot Sections and Major Inspection completed Dec 2019 Engines enrolled on ESP Gold
APU and Externally Serviceable Lavatory Lowest total time G200 on the market

2001 Bombardier Lear 45 2012 Cessna Citation XLS+

Serial Number 0167 Serial Number 560 6119

Seating for 9 and Ambulance Bed Included
Engines & APU enrolled on MSP

Engines enrolled on Power Advantage+ & ProParts
WIFI, ADS-B Out & Flight Data Recorder

Cessna Citation Bravo Cessna Citation Bravo
Serial Number 550 0874 Serial Number 550 1129
Engines enrolled on 100% JSSI Engines enrolled on 37% JSSI

Major Inspections Recently Completed Seating for 7 Passengers

More information at www.colibriaircraft.com
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